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U V O D 

ŠUMA I ČOVJEK. — Sav život čovjeka od najstarije 
davnine do danas tijesno je vezan o Šumu. Ta veza ne samo 
da je stara već je i mnogostrana. Ona nije samo biološke pri-
rode. Ta veza čovjeka i šume još je etničke, istorijske i mate-
nja lae .a iü iQik» 

Nećemo ulaziti u raspredanje veza b i o l o š k e p r i r o-
d e, u kojima istupa šuma kao producent golemih količina ki-
sika, potrebnoga svim živim organizmima pa i čovjeku. Nećemo 
objašnjavati funkciju šume kao čuvarice tla, kao regeneratorke 
same sebe, kao regulatorke voda pa unekoliko i klime. Obja-
šnjavanje samih tih odnosa ostavićemo p r i r o d n i m n a u -
ić a m a a izlaganje zaključaka, koji se iz njih daju izvući, pre-
pusticemo š u m a r s k o j p o 1 i t i c i. 

Nećemo ulaziti u posmatranje veza e t n i č k ej) r i r o de, 
kojima je duševnost čovjeka, a naročito njegova: uoferazilifa, 
rasijala po šumi neka natprirodna bića te učinila šumu nasta-
nom bogova i narodnih junaka. To ćemo pitanje prepustiti 
e t n o g r a f i j i . 

Nećemo ovdje ulaziti ni u prikazivanje onih i s t o r i j-
s k i I v e z a š u m e i č ,0 v j ek a, po kojima je šuma u pro-
šlosti našega naroda igrala važnu ulogu kao spremište oružja 
i džebane, kao skíonišťe čovjeka u borbi protiv neprijatelja. 
To .ćemo pitanje prepustiti i s t o r i j i. 

Nas ovdje interesu ju samo veze posve m a t e r i j a l n e 
p r i r o d e. 

Materijalna .veza šume i čovjeka bila je od davnine u 
tome, što je čovjek na svakom stepenu svoje kulture, na sva-
kom koraku svoga života, sretao šumu i koristio se njenim 
dobrima (drvetom, korom, likom, plodovima, zemljom itd.). 
Taj susretaj i to iskorišćavanje posve su razumljivi. Negda su 


