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UvOD

~ SUMA I COVJEK. — Sav Zivot Covieka od najstarije
davnine do danas tijesno je vezan o Sumu. Ta veza ne samo
da je stara ve¢ je i mnogostrana. Ona nije samo bioloSke pri-
rode. Ta veza Covieka i Sume jos je etnicke, istoriiske i mate-
I_l]al . ' /-"A—-—--—;h : o =

Neéemo ulaziti u raspredanje veza bioloSke priro-
d e, u kojima istupa Suma kao producent golemih koliina ki-
sika, potrebnoga svim Zivim organizmima pa i ¢ovieku. Necemo
objasnjavati funkciju $ume kao Cuvarice tla, kao regeneratorke
same sebe, kao regulatorke voda pa unekoliko i klime. Obja-
$njavanje samih tih cdnosa ostavicemo prirodnim nau-
k am a a izlaganje zaklju¢aka, koii se iz njih daju izvuci, pre-
pustic¢emo Sumarskoji politici.

Neéemo ulaziti u posmatranje vezaetnickeprirode,
kojima je duSevnost Covieka, a naroCito niegova uobrazilja,
rasijala po Sumi neka natprirodna bi¢a te uCinila Sumu nasta-
nom bogova i narodnih junaka. To ¢emo pitanje prepustiti
etnografiji.

Neéemo ovdie ulaziti ni u prikazivanie onih istorii-
skih veza Sume i ¢ovieka, po kojima je Suma u pro-
Slosti nasega naroda igrala vaznu ulogu kao spremiste oruzia
i d7ebane, kao skloniSte Covieka u borbi protiv neprijatelja.
To ¢emo pitanje prepustiti istoriii.

Nas ovdije interesuju samo veze posve materijalne
prirode.

Materijalna veza $ume i Covieka bila je od davnine u
tome. §to je coviek na svakom stepenu svoje Kulture, na sva-
kom koraku svoga Zivota, sretao Sumu i Kkoristio se njenim
dobrima (drvetom, korom, likom, plodovima, zemljom itd.).
Taj susretaj i to iskoriséavanje posve su razumljivi. Negda su



